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1. Pismo przewodnie.

Biznes plan został stworzony przez  dwóch pomysłodawców w celu zatrudnienia ludzi  i pełnienia usług wobec klientów Przedmiotem biznes planu jest rozpoczęcie działalności gospodarczej polegającej na  uruchomieniu zakładu, w którym będą remontowane i lakierowane  samochody ciężarowe i osobowe. W dzisiejszych czasach  trudne warunki drogowe ( zarówno stan nawierzchni jak i częste wypadki , stłuczki wąskie ulice ) sprzyjają powstawaniu zakładów blacharskich, lakierniczych oraz takich, w których gruntownie remontowane są samochody. Wzrastająca liczba aut na drogach spowoduje, że zwiększy się liczba klientów mojego zakładu. 


2.Charakterystyka przedsiębiorstwa i produktu.

Zakład będzie nosił nazwę – Auto –blach – lak

 z siedzibą w Szczecinie  przy ulicy:  Portowej 2
Za formę organizacyjno – prawną wybrano formę spółki cywilnej. 

Będzie to dwuosobowa spółka cywilna. Planowany termin otwarcia zakładu wyznaczony został na pierwszy kwartał roku 2017. 

Przedmiotem działalności zakładu będzie: 
· przeglądy stanu technicznego samochodów osobowych i ciężarowych,

(remonty kapitalne silników,

(wymiana części nie nadających się do dalszej eksploatacji,
( usługi blacharskie i lakiernicze.

Wszystkie narzędzia, które będą używane w zakładzie będą  zakupione za pieniądze z kredytu zaciągniętego w  Banku .

3.Analiza rynku i konkurencji.

W  bieżącym czasie w Szczecinie istnieje kilka zakładów trudniących się naprawami samochodów. 

Jednak wykonywane usługi nie są  tak kompleksowe i w atrakcyjnych cenach. Dodatkowo udzie nie będą musieli już korzystać z usług warsztatów znajdujących się na drugim końcu miasta, kiedy będą mieli zakład świadczący usługi naprawczo lakiernicze w pobliżu miejsca zamieszkania. Warto zwrócić uwagę na to, nasz  zakład będzie oprócz samochodów osobowych remontował także samochody ciężarowe i dostawcze, dodatkowo w odróżnieniu od innych zakładów oprócz napraw będzie można u  nas jednocześnie lakierować uszkodzone elementy nadwozia. A więc klientami prowadzonego przeze mnie zakładu będą nie tylko właściciele samochodów osobowych, ale także osoby, które prowadzą działalność związaną z przewozem osób, towarów. A nasze usługi będą w stu procentach kompleksowe i będą spełniać oczekiwania klientów.



4.Plan marketingowy.



Aby przyciągnąć potencjalnych klientów do korzystania z  usług w moim zakładzie stworzyliśmy  korzystne ceny promocyjne i bonifikaty :


 dla firm oddających do naprawy  i lakierowania swoje samochody ciężarowe jak i osobowe

      (    atrakcyjne ceny o 20 % niższe od założonych  w pierwszych dwóch miesiącach  

            działalności zakładu, 

· dla osób prywatnych  15 % zniżki na remont samochodów i 10% zniżki na lakierowanie naprawionych u nas części nadwozia 

      (   osobowych i 15 % zniżki na samochody ciężarowe i dostawcze.

Zamierzamy również w pierwszym roku działalności przeznaczyć 10% z zysków na reklamę w postaci :

- afiszy reklamowych umieszczanych  na tablicach informacyjnych oraz słupach ogłoszeniowych

- reklamy słowno muzycznej na antenie radiowej w godzinach , w których większość ludzi jest w drodze do i z pracy

- reklamy telewizyjnej w lokalnej telewizji w godzinach popołudniowych i wieczornych kiedy oglądalność jest największa

- reklamy w Internecie

- ulotek reklamowych i kalendarzy

5.Profil produkcji.

 Szacunkowo remont kapitalny samochodu osobowego będzie zajmował 3 -5 dni, położenie warstwy lakieru na samochód wraz z czynnościami przygotowującymi około 4 godziny, remont silnika około 9 godzin.

 Napraw będą wykonywana profesjonalnymi narzędziami  sprawdzonych firm co ma  na celu usprawnienie i skrócenie czasu napraw i zwiększenie wydajności. Zakład będzie prowadził współpracę z hurtowniami części zamiennych . Będzie to działanie przynosiło korzyści dla obu stron. Hurtowni zapewni ona zbyt a nam  kupno tanich i dobrych  części zamiennych, narzędzi, lakierów oraz innych artykułów potrzebnych do świadczenia usług przez nasz  zakład. W miarę  rozwoju zakładu  i wzrastających zysków planujemy powiększenie zakładu poprzez dokup pobliskich budynków lub rozbudowę obecnej siedziby.

6.Zarządzanie.

Na początku zakład będzie zatrudniał oprócz właścicieli 2 osoby. Jeden z pracowników ukończył  Technikum Samochodowe, będzie wykonywał większość prac, drugi ukończył Zasadniczą Szkołę Zawodową o specjalności lakiernik samochodowy, więc będzie się zajmował czynnościami w ramach swojej specjalności.  Ja i mój wspólnik  będziemy  wykonywali  drobne prace wykończeniowe, oraz zajmowali się sprawami organizacyjnymi  (zaopatrzeniem zakładu w części zamienne, wypełnieniem dokumentacji, wypisywaniem faktur, prowadzeniem księgowości). Pod moją nieobecność pieczę nad zakładem będzie sprawowała wspólnik  . Będzie on musiał również przyjmować od klientów zamówienia na dokonanie konkretnych usług.

7.Plan finansowy.

Założenia finansowe  podane w PLN


Nakłady inwestycyjne:


Urządzenia 12 000 zł
Narzędzia 8 000 zł
Części zamienne 7 000 zł
Lakiery, podkłady itp. 500 zł
Razem 27 500 zł

Poniżej przedstawiamy  koszty ponoszone na bieżąco miesięcznie (spłata kredytu przez 12 miesięcy).

Koszty produkcji
Materiały bieżące 150 zł
Koszt wynagrodzeń 4 800 zł
Koszt energii elektrycznej  80 zł
Amortyzacja urządzeń 50 zł
Dzierżawy gruntu 400 zł
Spłata kredytu wraz z odsetkami 5 000 zł
Razem 10 480,00 zł


8. Ocena ryzyka

Obserwując obecne zapotrzebowanie na usługi naprawczo –lakiernicze nie przypuszczam by nasza inwestycja mogła nie odnieść sukcesu . Nieustannie zwiększająca się liczba samochodów zwiększa liczbę kolizji i uszkodzeń , a obecne społeczeństwo w związku z potrzebą szybkiego poruszania się będzie napędzać rozwój firm  w proponowanym przeze mnie zakresie.

Projekt 2014-1-PL01-KA102-000686 pt.” Pierwszy krok do własnej firmy.”

współfinansowany ze środków Europejskiego Funduszu Społecznego,

Program Operacyjny Wiedza Edukacja Rozwój (PO WER).
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