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Biznes Plan  „ RUREX”
I. Opis:
1. Firm zajmuje się taką usługą , oraz nie każda ma do tego odpowiednie kwalifikacje.

2. Duży popyt na usługi świadczone w mojej firmie i mało firm parających się działaniem w tym fachu .

3.Firma składa się  z 1  pracownika z odpowiednimi kwalifikacjami i kursami oraz  wykształceniem zgodnym z stanowiskiem pracy.

4. Zyski w pierwszych dwóch latach  mogą być niskie. Jednak  w miarę możliwości  będą podejmowane wszelkie działania  celu rozwoju i wzbogacania zasobów narzędziowych  firmy. 
5.Firma będzie doskonalić się w montażu instalacji, poprzez kursy, szkolenia i stosowanie nowoczesnych rozwiązań .

II. Dane Przedsiębiorstwa 
- Firma Wodno-kanalizacyjna 

- Działalność usługowo-monterska

III. Siedziba
-41-103 Siemianowice śl.

- Ul. M. Dąbrowskiej

IV. Podstawowe cele działalności
- Oferowanie usług klientom indywidualnym i przedsiębiorstwom  

- Realizacja marzeń o własnym biznesie 

- zdobycie przychylności  i zaufania klientów 

- Zdobycie dobrej pozycji na rynku Śląskim 

V. Oferowane usługi:
- Montaż i remonty instalacji wodno-kanalizacyjnej

- Naprawa  instalacji wodno -kanalizacyjnych

- usuwanie awarii 

VI. Analiza Techniczna

- usługi Biura  Rachunkowego  

-  początkowo 1 pracownik

VII. Struktura Zatrudnienia i wynagrodzenie brutto:

- Pracownik - 1500zł + premia

- Księgowa 300zł

VIII. Plan  Finansowy
1. Nakłady inwestycyjne
- zarejestrowanie działalności 100zł

- reklama w 1 miesiącu 500zł

- zakup niezbędnego sprzętu 20000zł

2.Koszty miesięczne
- ZUS 1200zł

- telefon 100zł

- paliwo 500zł

- wynagrodzenie pracownika 1500zł + premia

- Biuro Rachunkowe 300zł

Razem ok. 3000zł

IX. Analiza rynku i plan marketingowy
- na rynku znajduje się dużo firm o tej samej działalności 

- dbałość aby  moje usługi były solidne i rzetelnie wykonane.

- cena za usługi nie będzie wyższa niż konkurencji

- wykorzystywane elementy i narzędzia będą najwyższej jakości 
X. Promocja
-  Reklama w prasie lokalnej

- ulotki

- strona internetowa i reklamy w Internecie

- referencje klientów

XI. Szanse
- szybki rozwój

- zaangażowanie , chęć rozwoju 

- umiejętności i wiedza w wykonywanej dziedzinie
XII. Zagrożenia 
- konkurencja na rynku pracy

- niskie ceny robocizny 

XIII. Mocne Strony
- solidność , sumienność, rzetelność, punktualność
- dojazd do klienta i oferowanie usług dogodnych  i krótkich terminach

XIV. Słabe strony
- trudności ze zdobyciem pierwszych klientów i stabilizacją na rynku 
XV. Planowane przychody miesięczne

- na początku uwarunkowane od wykonanych zleceń

XVI. Źródła finansowe

- Kapitał własny w wysokości  35.000zł

- Kredyt ( na zakup samochodu dostawczego)- 15.000zł.
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